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privind inițierea afacerii

Lucrări de instalații electrice
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Sumaru
	1.Informații generale privind afacerea

	Fondatorul
	Rusu Victor

	Forma organizatorico-juridică:
	întreprindere individual.
Întreprinderea individuală este una avantajoasă din motiv că toate procesele și proiectele depind însăși de fondator.

	Domenii de activitate:
	Servicii.

	Producerea/prestarea serviciului va fi plasată în localitatea: 
	r. Briceni noi sector Economic.

	Implementarea ideii de afaceri prin
	Realizarea propriei idei de afaceri.

	Servicii prestate
	· Strobirea

· Instalarea cablului

· Instalarea cutiilor

· Instalarea si cinectarea panoului

· Instalarea conenectarea tabloului de distributie 

· Instalarea dozelor 

· Instalarea automatelor 

· Montarea lustrelor

· Conectarea prizelor/întrerupătoarelor

· Instalare bandă led

· Instalarea plafonierelor

· Montarea contoarelor electrice
· Crearea proiectelor individuale

	2.Informații generale privind piața și consumatorii

	Destinatarul serviciilor
	Persoanele fizice și juridice

	Cererea pentru serviciul propus 
	· Prin contact telefonic cu formarea contractului
· Aplicarea cererii pe saitul nostru official

· Aplicarea cererii prin email

· Prezentarea la oficiul nostru

	Serviciile propuse Sînt unice prin: 
	Executăm lucrări de proiectare și executare pentru edificii rezidențiale sau birouri cât și vizite la domiciliu cu consultație gratuită.


	3.Analiza Afacerii

	Punctele Forte
	1. Formarea contractului

2. Se oferă garanție la serviciile prestate

3. Se oferă servicii în toată țara

4. Prestarea serviciilor rapid și calitativ

5. Electricieni calificați

6. Executarea oricărui tip de lucru în domeniul electric

7. Director ethnic pentru analiza lucrărilor

8. Specialist în crearea proiectelor individuale

	Punctele Slabe
	1. Achitarea atât serviciilor cât și materialelor utilizate
2. Achitarea serviciului dupa indicațiile contractului

	4. NECESARUL DE PERSONAL 

	· Director- 1
· Contabil- 1
· Electricieni- 5
· Studenți cît mai mulți.



	5.Mijloacele Financiare

	Suma Mijloacelor Financiare necesare pentru lansarea afacerii
	400.000 Lei

	Finanțe necesare 
	Investiții propria – 350.000 Lei
Împrumut de la personae fizice – 50.000 Lei

	Cheltuieli anuale prognozate
	2.000.000 Lei

	Venituri anuale prognozate
	2.500.000 Lei

	Profitul anual
	500.000 Lei

	Perioada de recuperare a investițiilor
	1 An


I Descrierea ideii de afacerii
1.1 Descrierea afacerii și și a activității desfășurate
 Noi ne aflam în orașul Anenii noi  Sectorul Economic.
Oferim servicii electrice și instalăm sisteme electrice complecte.

Oferim vizită la domiciliu și consultație gratuită.

Experiența anterioară a întreprinzătorului este cuprinsă între cinci, șase ani.

Forța de muncă disponibilă: executăm lucrări de proiectare și executare a instalațiilor electrice.
1.2 Scopul și obiectivele afacerii
 Scopul afacerii
1.Creșterea volumului serviciilor prestate cu 15% în al doilea trimestru

2.Aprovizionarea cu instrumente modernizate
3.Colaborarea cu alte întreprinderi din țară
Obiectivele afacerii
1.Reclamarea afacerii
2.Formarea contractelor cu magazine tehnice
3.Schimb de experiență cu alte întreprinderi cu profil asemănător
1.3 Analiza SWOT
Tabelul 1 – analiza SWOT

	AVANT AJE
	DE ZAVANT AJE

	1. Formarea contractului

2. Se oferă garanție la serviciile prestate

3. Se oferă servicii în toată țara

4. Prestarea serviciilor rapid și calitativ

5. Electricieni calificați

6. Executarea oricărui tip de lucru în domeniul electric

7. Director ethnic pentru analiza lucrărilor

8.Specialist în crearea proiectelor individuale
	1. Achitarea atât serviciilor cât și materialelor utilizate

2.Achitarea serviciului dupa indicațiile contractului

	OPORTUNITĂŢI
	RISCURI

	1.Electricieni calificațiâ
2.Electricieni autorizați

3.Designer specialiști

4.Laborator electric

5.Director tehnic
	1.Cheltuieli neprognozate
2.Falimentare


1.4 Strategia afacerii
	Pentru diminuarea punctelor slabe se vor interprinde următoarele măsuri
	La o sumă mai mare de cât o comandă în sumă medie se aplică reduceri(cu diferite oportunități sau oferte)

	Pentru diminuarea riscurilor se vor interprinde următoarele măsuri
	Respectare normelor de protecție

Diagnosticarea aparatelor folosite și a transportului la timp pentru evitarea distrugerii


1.5 Descrierea produsului / serviciului

Tabelul 2 – descrierea produsului

	Caracteristicile tehnologice și calitative ale serviciului
	Folosirea materialelor din plastic și a cablajului calitativ

	Necesitățile consumatorului pe care le satisface serviciul respectiv 
	Realizarea oricăror servicii electrice


	Calitatea serviciului
	Calitate maximă cu oferirea garanției


	Ambalaj, disign-ul produsului
	Disegner individual


	Deservirea clienților
	Prin contact telefonic cu formarea contractului

Aplicarea cererii pe saitul nostru official

Aplicarea cererii prin email

Prezentarea la oficiul nostru



II Planu de marketing
Tabelul 3 – piața și consumatorii

	Caracteristicile pieței
	Lucrători cu experiență maximă

	Consumatorii și potențialii clienți
	Persoane din orice pătură socială


	Tendințele de dezvoltare ale pieței
	Reclamarea firmei
Prezentarea recenziilor la clienții noi

Oferirea reducerilor după o sumă anumit atinsă



2.2 Concurenții

Tabelul 4 – concurenții

	Denumirea firmei
	Produsul/produsul afacerii
	Avantaje
	Dezavantaje

	Vestern Union

	Iluminări stradale
Construcția liniilor electrice aeriene și supterane

Montarea posturilor de transformare
	Lucrări la nivel mai ridicat
Lucrări cu mai multe localități, de nivel rural și urban.
	Se pretesta servicii doar la contracte majore.

Nu se pretesta servicii la domiciliu.


2.3 Plasamentul și distribuția

Tabelul 5 – plasamentul afacerii

	Avantajele amplasării
	Dezavantajele amplasării

	Amplasarea oficiului în orașul Anenii noi ne permite importul produselor calitative mai rapid.

Aplasarea oficiului în zonă economica ne permite schim de experieță mai ușoară.
	Amplasarea lângă oficiile de concurență.

Amplasarea oficiului mai departe de locurile puplice.


Metoda de comercializare:  Distribuitori(agenți comerciali care asigură distribuirea serviciilor contra cost)
2.4 Politica de preț

	Denumirea serviciilor
	Preț unitar lei

	· Strobirea

· Instalarea cablului

· Instalarea cutiilor

· Instalarea si conectarea panoului

· Instalarea conenectarea tabloului de distributie 

· Instalarea dozelor 

· Instalarea automatelor 

· Montarea lustrelor

· Conectarea prizelor/întrerupătoarelor

· Instalare bandă led

· Instalarea plafonierelor

· Montarea contoarelor electrice
Crearea proiectelor individuale

	· 15 lei/metru
· 10 lei/metru
· 6 lei/buc
· 170 lei/buc
· 500 lei/buc
· 7 lei/buc
· 50 lei/buc
· 40 lei/buc
· 200 lei/buc

· 30 lei/buc
· 60 lei/metru
· 250 lei/buc
· 450 lei/buc

· 500-1500 lei/proiect


2.5 Promovarea 

	Metoda de promovare
	Costul
	Eficiența

	Panou de publicitate
	4500 lei/lună
	Medie

	Împărțirea broșurilor cu publicitate
	1200 lei/lună
	Medie


Imagini de produse
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III Planul operațional 
3.1 Descrierea procesului tehnologic

1.Analiza obiectului de lucru
2.Formarea și semnarea contractului
3.Crearea proiectului individualizat
4.Executarea serviciului conform proiectului
5.Analiza clientului asupra serviciului efectuat și achitarea acestuia
3.2 Schema fizică
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3.3 Necesaru de echipament, spațiu, consumabile și costurile acestora
	Materiale necesare
	Nr. de unități
	Costul unității
	Suma totală

	Masina unghiulare
	3
	1300 lei
	3900 lei

	Mașină de înșurubat
	3
	1100 lei
	3300 lei

	Demontatoare 
	1
	10.000 lei
	10.000 lei

	Costume de protecție
	8
	500 lei
	4.000 lei

	Set șurubelnițe
	8
	300 lei
	2.400 lei

	Total
	23 unitați
	13.200 lei
	23.600 lei


3.4 Furnizorii

Tabelul 6 – ofertele furnizorilor
	Denumirea furnizorului
	Materiale furnizate
	Nr. unități
	Preț unitate (lei)
	Suma totală

 (lei)

	Fussembad
	Cablaj
	1000 m
	2 lei/m
	2.000 lei

	Ghiocel
	Automate
	100 buc
	50 lei.buc
	5.000 lei

	Piramida
	  Contoare
	20 buc
	300 lei.buc
	6.000lei

	Total
	2.120
	352 lei
	13.000 lei


IV Necesaru de resurse umane
4.1 Structura organizatorică
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4.2 Necesaru de resurse umane și remunerarea lor
Tabelul 7 – necesaru de resurse umane și remunerarea lor
	Nr.

d/o
	Funcția
	Nr. de persoane
	Salariu lunar (lei)

	1
	Director
	1
	 15.500

	2
	Contabil
	1
	5.000

	3
	Electricieni
	5
	42.000

	Total
	7
	95.500


V Planul de finanțare
5.1 Cheltuieli de lansare a afacerii
Tabelul 8 – cheltuieli de lansare a afacerii

	Cheltueli
	Suma totală, lei
	Surse proprii, lei
	Surse împrumutate, lei

	Încăpere
	3.000 lei
	3.000 
	-

	Angajați
	95.500 lei
	95.500
	-

	Instrumente
	23.600 lei
	23.600
	-

	Inregistrarea
	3.000
	3.000
	-

	Promovare
	5.700
	5.700
	
       -

	Materiale
	13.000
	13.000
	-

	Total
	143.800lei
	143.800
	-

	Ponderea (%)
	100%
	-


5.2 Bilanțul contabil

	Active
	Suma, lei
	Pasive
	Suma, lei

	Active pe termen lung
	35.300

	Capital propriu
	350.000

	Active curente
	108.500

	Datorii
	         50.000

	Total Active
	143.800
	Total  Pasive
	400.000


5.3 Prognoza veniturilor și cheltuielilor

              Tabelul 9 – prognoza veniturilor

	Produsul
	Feb
	Mart
	Apr.
	Mai
	Iun
	Iul.
	Aug.
	Sept.
	Oct.
	Nov.
	Ian.
	Total

	
	Servicii Prestate
	10
	14
	8
	20
	25
	23
	18
	13
	19
	11
	14
	175

	
	Preț, lei
	12.000
	10.000
	20.000
	10.000
	15.000
	14.000
	25.000
	10.000
	14.000
	18.000
	21.000
	169.000

	
	Suma, lei
	120.000
	140.000
	160.000
	200.000
	375.000
	322.000
	450,000
	130.000
	266.000
	198.000
	294.000
	2.655.000

	Total venit
	120.000
	140000
	160000
	200000
	375000
	322000
	450000
	130000
	266000
	198000
	294000
	2655000


                Tabelul 10 – prognoza cheltuieli
	Cheltueli
	Feb
	Mart
	Apr.
	Mai
	Iun
	Iul
	Aug.
	Sept.
	Oct.
	Nov.
	Dec
	Ian.
	Total

	1. Investiții
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Instrumente
	23 600
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	23 600

	Incapere
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3000
	36 000

	Materiale
	13600
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	13600

	Promovare
	5700
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	5700

	Inregistrare
	3 000
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	3 000

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-
	
	

	2.Cheltueli salarii
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 Electrici
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75 000
	75000
	75 000
	900 000

	Contabil
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5000
	5 000
	60 000

	3. Cheltueli administrative
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Director
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15 500
	15500
	15 500
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Cheltueli neprevăzute
	-
	-
	-
	-
	20.000
	-
	-
	-
	10.000
	-
	
	-
	30.000

	Total
	195100
	98500
	98500
	98500
	118500
	98500
	98500
	98500
	180500
	98500
	98500
	98500
	1257300


5.4 Fluxu de numerar

	Fluxu de numerar
	Feb
	Mart
	Apr.
	Mai
	Iun
	Iul.
	Aug.
	Sept.
	Oct.
	Nov.
	dec
	Ian.
	Total

	Sold inițial
	0
	-75100
	-33600
	27900
	227900
	146900
	370400
	721900
	753400
	838900
	938400
	839900
	4035000

	Venituri bănești
	120000
	140000
	160000
	200000
	37500
	322000
	450000
	130000
	266000
	198000
	0
	294000
	2317500

	Cheltuieli bănești
	195100
	98500
	98500
	98500
	118500
	98500
	98500
	98500
	180500
	98500
	98500
	98500
	1380600

	Sold final
	-75100
	-33600
	27900
	227900
	146900
	370400
	721900
	753400
	838900
	938400
	839900
	1035400
	5792300


5.5 Raport privind rezultatul financiar

	Rezultatul financiar
	Feb
	Mart
	Apr.
	Mai
	Iun
	Iul
	Aug.
	Sept.
	Oct.
	Nov.
	Dec
	Ian.
	Total

	1.Venit vînzări
	0
	-75100
	-33600
	27900
	227900
	146900
	370400
	721900
	753400
	838900
	938100
	839900
	4756600

	2. Costul vînzărilor
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	78 700
	944400

	3.Profit din vînzări (3=1-2)
	78 700
	-153800
	-112300
	-50800
	149200
	68200
	291700
	643200
	674700
	760200
	859400
	761200
	4501800

	4.Cheltueli generale/administrative
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	15500
	186000

	5. Profit pînă la impozitare(5=3-4)
	63200
	-169300
	-127800
	-66300
	133700
	50700
	276200
	627700
	659200
	745200
	843900
	745700
	3782100

	6. Impozit pe venit
	576384
	-15440,16
	-11655,36
	115367
	247574
	124635
	234344
	223432
	321345
	2743455
	4344443
	3244431
	12148314,5


	7. Profit net (7=5-6)
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	68500
	822000
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